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Perfil

Línguas

Hobbies

Experiência Profissional

Formação

Competências
Português

Inglês

Espanhol  

917 064 851 

tiago_lourenco87@sapo.pt

Lisboa

Desporto

Música

Cinema

ISEG I 2012 / 2014

Universidade Europeia I 2011 / 2012

Licenciatura Gestão de Empresas
Universidade Europeia I 2008 / 2011

Marketing Digital - Atelier Digital
Google (Curso Online) I 2017

Gestor de Produto Junior  

Gestor de Produto Junior 

Gestor de Negócio e Vendas  

Mestrado Marketing

Pós-Graduação Estratégia Empresarial

Word | Excel | PowerPoint | Outlook | Primavera | SAP | 
SPSS | Google Analytics | SEO | SEM | Redes Sociais | 

Trabalho em Equipa | Resistência ao Stress | Pró-activo | 
Criativo | Pensamento Critico | Gestão de Prioridades | 
Metódico e Atento ao Detalhe | Responsável | Vontade de 
Crescer e Aprender | Orientado para Resultados | Multitasting

Sou um lutador que gosta de ser 
desafiado todos os dias e encara 
todos os desafios com muita garra, 
rigor e determinação, procurando 
sempre alcançar os objectivos 
estabelecidos. 

Defino objectivos na minha vida, 
nos próximos 5 anos quero assumir 
uma posição numa empresa que me 
permita estabilidade e possa 
constituir família. 

Informáticas 

Pessoais e Organização

 (Detalhada na 2º pág)

Business Support  

E-Commerce e Marketing Digital 

Empresa Familiar | 08 2006 / 08 2008

Citroën Portugal | 08 2014 / 08 2015

Tech Data Portugal | 08 2015 / 08 2016

Crédito Agrícola Seguros | 08 2016 / 02 2017

Sotecnisol | 05 2017 / Até ao momento

Curso Marketing Digital e Estratégia
EDIT. - Disruptive Digital Education I 2017 / 2018



Planeamento de negócio e vendas - Produtos Hortícolas 
Planeamento de negócio; 
Gestão de clientes e encomendas; 
Gestão de facturação e stocks;
Supervisão e controlo de tarefas;

Divisão de Produto, Mercado e Preço - Veículos de passageiros Citroën, Comerciais 
Citroën e DS Automobiles  

Apoio aos chefes de produto - Análises de mercado e definição de gama;
Tradução e adaptação de documentos produto para divulgação à rede comercial;
Criação de documentação suporte à equipa comercial B2B;
Realização de catálogos; 
Actualização dos conteúdos do site da empresa;

Divisão PC Systems 
Gestão de clientes, propostas e encomendas; 
Interacção com os vários fabricantes;
Actualização de tabelas de preços e promoções;
Apoio à área comercial; 
Apoio operacional; 

Gestor de Negócio e Vendas  
Empresa Familiar | Sector Primário 

Gestor de Produto Junior 
Citroën Portugal | Sector Automóvel  

Gestor de Produto Junior 
Tech Data Portugal | Sector Tecnologias de Informação 

Business Support 
Crédito Agrícola Seguros | Sector Banca e Seguros 

Experiência Profissional Detalhada

E-Commerce e Marketing Digital 
Sotecnisol | Sector Construção 

08 2006 | 08 2008

Divisão Business Support  
Gestão de clientes e propostas;
Apoio à área comercial; 
Apoio operacional; 
Reporting;

08 2014 | 08 2015

08 2015 | 08 2016

08 2016 | 02 2017

05 2017 | Até ao momento

Divisão Loja Online Obras 360º 
Gestão de produtos na loja online B2B/B2C;
Análise da concorrência; 
Planeamento, execução e gestão de campanhas de marketing digital 
(Email marketing, SEO, SEM, Google analytics, Adwords); 
Gestão das redes sociais;
Design de banners e newsletters; 


